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Politicas y estrategias para negociar acuerdos comerciales
internacionales, tema de analisis en la UCE

La Facultad de Jurisprudencia y el Ministerio de Comercio Exterior, realizaron el
conversatorio “Mecanismos de Solucion de Controversias Comerciales” dirigido a
estudiantes de la carrera de Derecho.

Esta propuesta tuvo como objetivo brindar conocimientos del sistema y normas que
permiten a los gobiernos resolver diferencias comerciales y que ademas contribuyen ala
integracion latinoamericana.

En la inauguracion del evento, el decano, Patricio Sanchez Padilla, destacé la importancia
de aprender los procesos de negociacién y emplearlos en los tratados internacionales y ser
habiles a la hora de solucionar conflictos comerciales.

Los abogados, Olga Sofia Ponce y Carlos Sevilla, expertos y funcionarios del Ministerio de
Comercio Exterior, ofrecieron una amplia exposicién sobre los Acuerdos con la
Organizacién, Mundial del Comercio, OMC, ademads se analizé la planificacién y gestion de
la politica de comercio exterior y negociaciones comerciales bilaterales y multilaterales. I.F.



